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2017 Deutscher Meister, 2018 Gründer eines Start-ups: 
Markus Bauer, Absolvent der Fakultät Wirtschaftsingeni-
eurwesen an der Hochschule Furtwangen (HFU), schaffte 
den Umstieg vom Leistungssport zum Unternehmer nahtlos 
– vor allem, weil er seine Duale Karriere stets vorantrieb.

Markus Bauer hat mit seinem E-Mountainbike-Start-up 
INFRONT frühzeitig auf den richtigen Trend gesetzt. Der 
ehemalige HFU-Student gründete 2018 seine eigene 
E-Mountainbike Marke. Der Erfolg kam schnell, die ersten
Räder waren innerhalb von sechs Wochen ausverkauft.
2019 stellte er seinen ersten Mitarbeiter ein, und mit
einem vollgefederten Rad ergänzte ein zweites Modell
die Produktpalette. Mittlerweile arbeiten fünf Mitarbei-
terinnen und Mitarbeiter und ein Azubi in seinem Team
und schrauben, beraten und verschicken drei verschiedene
E-Mountainbike-Modelle nach ganz Deutschland.

Deutscher Meister 2017 
Eine Erfolgsgeschichte, „doch dabei war die Gründung des 
Start-ups 2017 zunächst gar nicht mein Ziel“, sagt Bauer. 
„Ich war zu dem Zeitpunkt seit zwei Jahren Mountainbike-
Profi und hatte erreicht, worauf ich seit meiner Kindheit 
hingearbeitet hatte – die Anstellung in einem Profi-Team.“ 
Leistungssport auf dem Niveau zu betreiben, das bedeutet 
bis zu 25 Stunden Training in der Woche, viele Reisen zu 
internationalen Wettkämpfen und Trainingslagern und 
jede Menge Selbstdisziplin. 

Leistungssportler und Gründer
eBikes von WING-Absolvent Markus Bauer

Im September 2017 wurde Markus Bauer Deutscher Meis-
ter im Mountainbike-Marathon und erreichte mit diesem 
Titel das beste Ergebnis seiner Karriere. Er schwebte 
im siebten Himmel. „Ich dachte, mit dem Titel kann ich 
meinen Traum vom Leistungssportlerleben weiterträumen 
und finde einen Anschlussvertrag.“ Doch diese Rechnung 
ging nicht auf. Er fand kein Team, das es ihm ermöglicht 
hätte, sich weiterhin voll auf den Radsport zu konzent-
rieren. Doch erkannte der Mountainbiker Markus Bauer, 
dass die Entwicklung zum E-Bike zunahm, und immer 
mehr Radfirmen auf motorisierte Räder umschwenkten. 
Darin sah er eine Chance, sein Erfahrungswissen aus dem 
Mountainbike-Sport mit seinem Ingenieursstudium zu 
verbinden. Gemeinsam mit der Muttergesellschaft seines 
früheren Sponsors entwickelte er einen E-Mountainbike-
Rahmen und stellte die Ausstattung des Rads zusammen. 
Seine Idee: Beste Radqualität kombiniert mit einem reinen 
Online-Direktversand! 
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WING-Master Produktinnovation
„Der Umstieg ging deshalb so reibungslos, weil ich 
während meiner Radkarriere immer auch an meiner dualen 
Karriere gearbeitet habe“, sagt Markus Bauer. Er hat im 
Bachelor Wirtschaftsingenieurwesen – Product Enginee-
ring und im Master Produktinnovation an der HFU studiert. 
„Das war nicht immer einfach, aber ich bin im Nachhinein 
froh, dass ich all die Jahre stets an meiner dualen Karriere 
gearbeitet habe und drangeblieben bin.“ 

E-Bikes boomen, die Sparte der E-Mountainbikes wächst 
seit 2017 sogar exponentiell. Bauers Gründung kam zur 
richtigen Zeit am richtigen Ort. Mit dem Claim „INFRONT 
– E-Bikes aus Freiburg“ etabliert er sich mit seinen 
E-Mountainbikes im Mekka der Mountainbiker in Deutsch-
land. Interessenten können die Räder auf der Downhill-
Strecke am Rosskopf und Kybfelsen auf Herz und Nieren 
testen. Anfang 2021 folgte der nächste Schritt in der 
jungen Firmengeschichte. Der angemietete Büroraum und 
die Werkstatt waren zu klein geworden, ein Showroom 

musste her mit mehr Lagerfläche und mehr Arbeitsplätzen. 
Fündig wurde das Team in einer leerstehenden Tankstelle 
im Stadtteil Freiburg-Ebnet. 

Über 800 INFRONT-Räder verkauft 
Im Produktportfolio hat Markus Bauer heute neben dem 
sportlichen Fully auch einen Tiefeinsteiger und ein Hard-
tail, die mit Lichtanlage und Gepäckträger auch für den 
Alltag ausgestattet sind. Gut 820 INFRONT-Räder gibt es 
mittlerweile. Fragt man Bauer nach den nächsten Schrit-
ten, kommt die Antwort sofort: „Die Herausforderung ist, 
trotz aktuell sehr langer Lieferzeiten und Unsicherheiten 
unseren Kunden stets das passende Produkt anzubieten. 
Außerdem sehen wir uns nicht bloß als Radhersteller, 
sondern möchten unseren Kunden auch nach dem Kauf mit 
Rat und Tat zur Seite stehen, sei es mit Fahrtechniktipps 
oder bei Servicefragen. Wie wir das digital lösen, daran 
arbeiten wir momentan.“  

Markus Bauer, WING Alumnus
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